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Panduan membangun reputasi online yang meningkatkan posisi tawar di
pasar

Walkthrough 5 menit Pembaca 18-35, wiraswasta kecil,
pekerja informal
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Walkthrough: Bangun Personal Brand Profesional HIBRANWAR.COM

Kelangkaan skill menentukan harga. Tapi kelangkaan yang tidak terlihat tidak menghasilkan nilai.
Personal brand adalah cara membuat kelangkaan yang kamu miliki terlihat oleh orang yang paling
mungkin membayarnya. Walkthrough ini memandu proses membangun personal brand profesional
secara bertahap, dimulai dari mendokumentasikan keahlian yang sudah ada sampai ke distribusi yang

konsisten.

DARI BUKU

Materi ini diturunkan dari Bab 10 di buku Bisnis Jika Dunia Hanya Terdiri dari Seratus Orang. Angka dan contoh di
dalamnya dirujuk dari bab-bab tersebut.

Langkah 1: Tentukan sudut pandang yang unik

Personal brand yang kuat tidak dibangun dari menjadi orang yang tahu segalanya. Ini dibangun dari memiliki

perspektif yang spesifik tentang satu area yang cukup jelas dan berbeda.
|:| Tulis satu pernyataan tentang bidang kamu yang berbeda dari konvensi umum industri
|:| Identifikasi pengalaman atau observasi spesifik yang menjadi dasar perspektif itu

|:| Uji: apakah ada orang yang tidak setuju dengan perspektif ini? Jika tidak, perspektifmu tidak cukup spesifik

ISI JAWABAN KAMU

Perspektif unikmu tentang bidang atau industri kamu dalam satu kalimat

Dasar pengalaman yang mendukung perspektif itu
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Langkah 2: Pilih satu platform utama

Lebih baik hadir secara konsisten di satu platform dari mencoba semua platform tapi tidak konsisten di

manapun. Pilih berdasarkan di mana audiens target kamu paling aktif.

D LinkedIn: untuk profesional B2B, konsultan, pekerja pengetahuan

|:| Instagram: untuk produk visual, kreator, pengusaha konsumer

|:| Twitter atau X: untuk opinion leadership, diskusi industri, tech dan startup
|:| YouTube: untuk edukasi mendalam, tutorial, proses kerja

|:| Pilih satu, kuasai selama 6 bulan sebelum menambah platform kedua

ISl JAWABAN KAMU

Platform utama yang dipilih dan alasannya

Jumlah followers atau koneksi saat ini
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Langkah 3: Buat konten berdasarkan keahlian aktual

Konten yang terbaik untuk personal brand profesional adalah yang berbasis pengalaman nyata, bukan teori
yang dirangkum dari buku orang lain. Dokumentasikan apa yang kamu kerjakan, bukan hanya apa yang kamu
tahu.

|:| Setiap proyek atau pekerjaan yang selesai: tulis satu hal yang dipelajari
|:| Setiap masalah yang berhasil diselesaikan: jelaskan prosesnya
|:| Setiap kesalahan yang dibuat: apa yang salah dan apa yang akan berbeda lain kali

|:| Target: posting minimal 2 kali per minggu dengan konten berbasis pengalaman nyata

ISI JAWABAN KAMU

Proyek atau pengalaman nyata yang bisa menjadi konten pertama

Jadwal posting yang ditetapkan: hari apa dan berapa kali per minggu
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Langkah 4: Bangun bukti sosial

Reputasi dibangun dari apa yang orang lain katakan tentang kamu, bukan apa yang kamu katakan tentang

dirimu. Bukti sosial adalah cara sistematis mengumpulkan validasi eksternal.

D Minta testimoni tertulis dari klien atau kolega setelah setiap proyek yang berhasil

|:| Dokumentasikan hasil yang bisa diukur dari pekerjaan kamu: angka, persentase, perbandingan sebelum-

sesudah
|:| Publikasikan studi kasus dari proyek nyata dengan izin klien

|:| Kumpulkan rekomendasi di LinkedIn dari orang yang pernah bekerja dengan kamu

ISl JAWABAN KAMU

Jumlah testimoni atau rekomendasi yang sudah dikumpulkan

Satu studi kasus yang bisa dipublikasikan bulan ini
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Langkah 5: Ukur dan iterasi

Setelah 90 hari, evaluasi apakah upaya personal brand menghasilkan dampak nyata: lebih banyak pertanyaan

klien, undangan kolaborasi, atau kesempatan berbicara.

D Catat jumlah pertanyaan klien potensial per bulan (sebelum dan sesudah mulai aktif)

|:| Catat jumlah followers atau koneksi yang tumbuh per bulan

|:| Identifikasi konten yang paling banyak mendapat resonansi: apa yang berbeda dari yang tidak?

|:| Sesuaikan fokus berdasarkan data, bukan hanya intuisi

ISI JAWABAN KAMU

Pertanyaan klien potensial per bulan sebelum mulai aktif
Pertanyaan klien potensial per bulan setelah 90 hari aktif

Jenis konten yang paling efektif berdasarkan respons

BISNIS JIKA DUNIA HANYA TERDIRI DARI SERATUS ORANG - WALKTHROUGH BAB 10 No. 074 / 100



Walkthrough: Bangun Personal Brand Profesional HIBRANWAR.COM

Ringkasan

Personal brand profesional yang dibangun dengan konsisten selama 6-12 bulan mengubah cara pasar melihat
kamu dari individu yang perlu dicari ke sumber yang datang sendiri. Pergeseran itu meningkatkan posisi tawar
dalam negosiasi gaji, harga layanan, dan kolaborasi. Ini investasi jangka panjang yang hasilnya tidak terlihat di
bulan pertama tapi besar di tahun kedua.

KALAU MAU DALAM LEBIH JAUH

Buku lengkap punya 11 bab, data dari Oxfam, World Bank, ILO, GEM, dan ratusan angka terverifikasi. Link di halaman
berikutnya.
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BUTUH BANTUAN MENJALANKAN INI?

Bangun sistem yang mampu bertahan, bukan
sekadar bertahan hari ini.

Kalau kamu butuh audit posisi bisnis, arsitektur keuangan, atau pendampingan menata
sistem pendapatan, lihat layanan di services.hibranwar.com.

LAYANAN YANG RELEVAN UNTUK TOPIK INI

Audit Posisi Bisnis

Diagnosa 1 jam untuk memetakan posisi kamu di rantai pasok, sumber pendapatan, dan titik rawan arus kas.

Arsitektur Sistem Pendapatan

Rancang ulang cara uang masuk, keluar, dan diam. Pindah dari gaji-only ke campuran aset kecil yang bekerja 24 jam.

Pendampingan Wiraswasta Kecil

Enam minggu pembenahan operasional. Fokus ke bisnis kecil yang sudah jalan, bukan rencana belum terbukti.

Baca buku lengkapnya

Bisnis Jika Dunia Hanya Terdiri dari Seratus Orang — 50.000 kata, 11 bab, data dari Oxfam, UBS, World Bank,
ILO, GEM. Buku ini yang melahirkan seluruh lead magnet ini.

Beli di Google Play Books >

play.google.com/store/books/details?id=ZuHKEQAAQBAJ

TENTANG PENULIS KONTAK & KANAL

Ibrahim Anwar, dikenal sebagai Hibranwar, pengusaha dan Web: hibranwar.com
penulis di persimpangan engineering, bisnis, dan konten. Latar

) Layanan: services.hibranwar.com
Sastra Belanda dari Ul

Buku: Google Play Books
Lead magnet ini adalah No. 074 dari 100 dokumen gratis yang

diterbitkan sebagai pendamping buku.
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